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TECNICAS DE PRESENTACIONES EFECTIVAS (TPE)

El mundo moderno exige gente que se comunique con mayor precision y claridad, solo aguellos que son capaces de hacerlo tienen todo el éxito a su favor. La comunicacion es la
habilidad més importante en lavida, asi lo afirma Stephen Covey, autor del bestseller "L os siete habitos de la gente altamente efectiva'. Por otra parte, Zig Ziglar, autor y orador
muy conocido en el campo del liderazgo y la motivacion, cita investigaciones que demuestran que el 85% de nuestro éxito depende de nuestras habilidades de relacion y
comunicacion; de lo bien que conocemos a la gente e interactuamos con ella. Por esta razon, cada vez mas personas se estan preocupando por comunicarse mejor con sus
semejantes, herramienta indispensable para todo aquel que desee alcanzar el éxito en esta competitiva sociedad moderna. El Profesor Mike Cellamare, uno de los principales
instructores de oratoria moderna, afirma que "En la actualidad, la mayoria de las personas hablan demasiado y dice muy poco. Una cosa es hablar bonito o tener buena labiay otra
muy diferente es saber comunicarse con claridad y asertividad para ser entendido”.

¢A quién esta dirigido?
Todas las personas que deseen manejar técnicas pararealizar presentaciones efectivas.

Objetivo general

Manejar con habilidad y destreza, técnicas para redizar presentaciones efectivas, mediante la aplicacion de la comunicacion efectiva, las técnicas de elaboracion de ayudas
audiovisualesy estrategias a seguir seguin el tipo de presentacion.

Objetivos especificos

® Mangjar herramientas de comunicacion que permitan llevar el mensgje que se quiere comunicar, basado en los elementos de la comunicacion y los diferentes
lenguajes involucrados

® Desarollar habilidades y destrezas en la elaboracion y uso de ayudas audiovisuales mediante |a aplicacion de las técnicas de elaboracion de medios instruccionales

®  Utilizar herramientas para e dominio del auditorio basandose en las técnicas del mangjo de situaciones conflictivas y control del miedo escénico

® |dentificar los tipos de presentacion para adecuar las estrategias a seguir en cada presentacion, basados en la clasificacion de las presentaciones

Contenido Programético

La Comunicacién

Elementos de la comunicacion.
Lenguaje hablado.

Lenguaje corporal

Control del miedo escénico.

El Enfasis Real.

Medios I nstruccionales

Criterios parala seleccion de medios Instruccionales.
Produccion de Medios Instruccionales.

Utilidad y recomendaciones de uso.
Manejo del Auditorio
Aspectosinherentes al local.

Aspectos inherentes a | os participantes.
Manejo de Preguntas.

La Presentacion

Esquema general de una presentacion.

Tipos de Presentaciones.
Como Estructurar una presentacion.



Metodologia

Presentaciones orales con apoyos visuales
Desarrollo de Equipos de Aprendizaje
Facilitacion del Contenido

Empleo de Ayudas Audiovisuales
Andlisisdel Material Impreso

Ejercicios Précticos

Conclusiones personalesy grupales
Exposicion de lo Aprendido

Dinamicas Especializadas
Modalidad: Presencial

Beneficios de atender a este curso

Este programa esta desarrollado con € fin de lograr através del Aprender-Haciendo el desarrollo de las habilidades que permita a cada participante ser capaz de mangjar técnicas
pararealizar presentaciones efectivas.

Duracion

El curso tiene una duracion de dieciséis (16) horas de docencia.

Horario

Iniciando alas 8:00 AM y concluyendo alas 5:00 PM.
Matricula

Contado:

Crédito a 15 dias:

Crédito a 30 dias:

I nstructores que dictan este curso

Ing. Industrial - Diplomado en PNL.

Profesional en Mercadotecniay Admnistracién mencién Mercadeo
Lic.Relaciones Industriales. Esp.Desarrollo Organizacional.
Licenciada en Educacion.



